阿凡 22:25:01

公司关心的就是人的经验以及个人是否具备业务的潜质 

阿凡 22:26:33

一般建议大学生除非是学市场营销专业的，否则不要开始就做业务 

大樊帝国  22:30:17

是

但是有时候觉得本专业没有希望 

阿凡 22:31:07

开始做业务就是一步退到最后的退路 

大樊帝国  22:34:10

明白

但是要多项选择的

万一真的应聘业务员时

没有经验，怎么才能尽可能留下好感？ 
阿凡 22:34:57

让公司觉得你具备理性的创新思维 

大樊帝国  22:35:38

能说会道呢？
阿凡 22:36:10

如果能说会道指的是油嘴滑舌的话就不行 

阿凡 22:37:08

就像你那个同学去广东大学城畴路费一样 

大樊帝国  22:37:54

那胆子也是一方面的吧 

阿凡 22:37:48

做业务应该首先给别人的感觉是诚实可信，然后是有能力解决问题 

阿凡 22:38:47

解决问题不光是包括解决工作中发生的偶然事件，更包括如何让客户切实感觉到买你的产品满足了他的需求，而且事后不是感觉上当受骗 

大樊帝国  22:40:27

不上当？

有利润的话就差不多上当了？ 

阿凡 22:40:24

胆子是建立在对自己所采取方法切实合理的自信的基础上的

盲目的大胆只会增加事情的风险 

阿凡 22:41:13

那肯定不是，任何行业都需要合理的利润，而且你也可以合理的获取超常规利润。

利润的多少不是合理不合理的关键 

大樊帝国  22:41:47

面部表情是不是很重要 
阿凡 22:42:09

得体就行。声形并貌只适合于舞台表演 

阿凡 22:44:24

做业务就是做人。

不要说恶意的谎言 

阿凡 22:45:19

其实一个大学生刚出来做业务欠缺得太多。除非他自己非常有天赋，否则他开始的挫折可能会很多 

大樊帝国  22:45:43

语言表达能力以及亲和的态度是不是看重的？ 

大樊帝国  22:46:00

最后一个问题 

阿凡 22:46:10

这个肯定非常重要。

语言表达能力以及亲和态度都是良好沟通的必要条件 

阿凡 22:47:22

没出过社会的大学生对人，对社会，对经济的理解都太欠缺了。做业务基础不扎实  
